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Neuwer Trind bei Anwaltssozictiten

Riickbesinnung auf mehr Teamgeist und kleinere Emhcltcn

A Die 90er Jahre standen in der Anwaltszunft ganz im Zeichen von GroBe und einer grenzilberschreitenden Aufstellung.
Wie bei den Wirtschaftspriifern gab es eine Welle zum ,.One stop shopping®. Vor allem amerikanische, aber mehr noch
groBe britische Svzictiten gingen in Deutschland auf Finkaufstour. Klangvolle deutsche Namen gingen in sehr vicl

grofieren, zum Teil hunderte von Partnern ziihlenden Sozietiten auf, um nicht zu sagen unter. Zu den wenigen unabhiin-
gig peblichenen bekannteren deutschen Anwalissozietiiten zihlen Hengeler Mueller oder Haarmann Hemmelrath,

Dagegen ereilte die Parinerschaft von Boesebeck Droste das Schicksal vieler anderer Sozietiten, die in einem inter-
national bekaniten Namen aufgingen und unter Lovells, einer fihrenden Londoner Adresse, firmieren. Die Fuphoric, die
solche Zusammenschlilsse begleitet hat, ist mittlerweile verflogen. Werner Michael Waldeck, selbst einmal Partner bei
Lovells Boesebeck Droste, und spéter bei Haarmann Hemmelrath, der sich inzwischen mit 3 weiteren Griindungspartnern
unter dem Namen Waldeck Rechtsanwiilte selbstindig gemacht hat, macht dafir 2 Hauptgriinde verantwortlich: 1, Anders
als im anglo-amerikanischen Wirtschaftsleben sei die anonyme Brand einer GroBsozietit in Deutschland nicht d as An-
kniipfungselement. Vielmehr seien in Deutschland individuelle Beraterperséinlichkeiten gefragt. 2. Auch gebe es Kultur
unterschiede, fiir die das auf dem case law basierende englische Rechtssystem urséichlich sei. Wihrend ein deutscher
Anwalt ein Allrounder sein miisse mit Beratungskompetenz, sei der typische Londoner Advokat ein Spezialist,

Waldeck riumt ein, dass die groBen Brands bei den standardisierten Geschiitten wie etwa der Vorbereifung cines
[PO nach wie ihre Vorteile ausspiclen kénnten, aber es sei ein Trendwechsel zu erkennen, der micht zuletzt auf Druck
der Mandanten zustande komme, die sich nicht mehr mit dem abstrakten Track Record einer Kanzlei zufriedengeben
wiirden, sondern sich wieder individuelle Beraterpersinlichkeiten wiinschten. Diesen Trend hat sich Waldeck jetzt zu
eigen gemacht, indem er mit einem Team von Spezialisten, mit denen er zum Teil schon bei Lovells und Haarmann
Hemmelrath so manchen Deal erfolgreich durchgezogen hat, den Sprung in dic Selbstindigkeit wagt.

Fiir Waldeck, der spitestens durch seine Titigkeit als Geschiiftsfithrer der Frankfarter Wertpapierborse und spiiter als
Vorstand der Deutsche Birse AG in der Frankfurter Community bekannt ist wie ein bunter Hund, ist es im Alter von 59
quasi die vierte Karriere. Er startete als Referent im Bundesfinanzministerium. Schon hier kniipfic cr cin engmaschiges
Netz zwischen Wirtschaft und offentlicher Hand, legte den Grundstock fiir sein Spezialwissen iiber Bérsen, Banken und in
Aufsichisfragen. Diese Kenninissc und vor allem das Bezichungsgeflecht konnte er bei seiner spliteren Anwaltstiltipheit
einbringen und will es unter dem Markenzeichen Waldeck Rechtsanwiilte jetzt auf cigene Rechnung vermarkten.

Seine Geschiiftsidee wirkt auf viele ambitionierte Anwiilte attraktiv, Sie vereint anwaltliche Kompetenz mit Team-
geist, Filrungs Gihigkeit und grofer Wendigkeit im Vergleich zu den ,Riesentankern® der Branche. Unter dem Dach von
Haarmann Hemmelrath und zuvor Lovells hatte das , Team Waldeck® u.a. an so namhaften Projekten wie ¢twa der Pri-
vatisierung der Deutsche Post Wohnbau, der Autobahn Tank & Rast sowie der VerfiuBerung der DSL Bank an die
Deutsche Post und dem Verkauf der Bundesdruckerei mitgewirkt. Zu Waldecks Mandanten gehoirte auch die
SchmidtBank, Die Bundesregicrung zihlt auf Waldecks Rechisrat bei der Prilfung der Kapitalmarktfihigkeit der Deut-
schen Balin. Der gute Draht zur &ffentlichen Hand ist nicht 7u tibersehen. Ebenso die Fiihigkeit, die eigene Rechtsbera-
tung einzubringen in ein Gesamtkonzept, bei dem Investmentbanken den ihnen zugedachten Part éibornchmen.

Hier eine optimale ,,Verklinkung™ herzustellen ist eine der Schltsselkompetenzen, iiber die Waldeck mit seinen
mittlerweile 5 Partnern verfiigt, darunter Michael Eifler, einem Spezialisten wa. fiir Unternehmenstransaktionen, Christi-
an Fassbender {Privalisierungen) und Thomas H. Fischer (Outsorcing, Kartellrecht) sowic Laurenz Meckmann (Corpo-
rate/M&A). Das Biiro in Frankfurt ist auf Expansion ausgelegt. Schon ab September umfasst das Team 12 Anwillte.



